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Jeg braender for at hjeaelpe virksomheder med at skabe klar retning, tage de rigtige strategiske valg og
sikre, at planer ikke bare bliver ord pa et papir - men rent faktisk bliver eksekveret.

Min tilgang er hands-on, men med et strategisk sigte: Jeg arbejder teet sammen med ledelsen for at
styrke forretningen, skaerpe beslutningskraften og saette klare mal for vaekst og udvikling.

Sadan bidrager jeg i bestyrelseslokalet
e Mit fokus er at skabe vaekst og sikre, at virksomheder og ledere lykkes. Det gor jeg ved at:

Saette en tydelig strategisk retning
o Sikre, at der er en klar og realistisk plan, som bade ledelse og organisation kan omsaette til
handling.
Skabe overblik og prioritering
e Fjerne stgjen og hjalpe direktion og bestyrelse med at fokusere pa det, der virkelig rykker.
Forretningsudvikle med blik for fremtiden
e Spotte nye vaekstmuligheder og sikre, at organisationen har de rette kompetencer til at eksekvere.
Bygge bro mellem strategi og mennesker
e En strategi er kun sa god som dem, der skal fgre den ud i livet. Jeg arbejder med kultur, ledelse og
eksekvering for at sikre, at forandringer forankres.
Aktivere netvaerk og bygge relationer
e Min erfaring fra forskellige virksomhedstyper og brancher har givet mig et bredt netveerk, som jeg
evner at saette i spil. Jeg er steerk i at opbygge og udvikle relationer, hvilket bidrager til at dbne nye
dgre, skabe synergier og understgtte virksomhedens udvikling.

Min erfaring og kompetencer

Med en baggrund som CEO og kommerciel leder i en raekke danske og internationale virksomheder
har jeg et solidt afseet i strategi, salg, markedsudvikling og forandringsledelse. Jeg har gennemfart
turnaround-processer, udviklet vaekststrategier og skabt markante resultater pad bade top- og
bundlinje.

Min ekspertise deekker blandt andet:
 Forretningsudvikling & vaekststrategier

V/ Markedsstrategi & salgskanaler
 Organisationsudvikling & talenttiltraekning
 Forankring af strategi & eksekvering

V Turnaround & transformationsledelse

V Netvaerksopbygning & relationsskabelse

Jeg er en bestyrelsesprofil, der bringer energi, overblik og eksekveringskraft til bordet. Mit mal er at

gore en reel forskel for virksomheder, der gnsker at tage naeste skridt i deres vaekstrejse - og sikre, at
det sker pa en made, der skaber veerdi bade pa kort og lang sigt.

KOMPETENCER

FAGLIG PERSONLIG
Strategi Malrettet
Forretningsudvikling Resultatorienteret
Turnaround Analytisk

Ledelse Overblik
Forandringsledelse Nytsenkende

DANSK - MODERSMAL

ENGELSK - FORHANDLINGSNIVEAU
TYSK - LASE / FORSTA

SVENSK - LASE / FORSTA

NORSK - LASE / FORSTA

Organisationsudvikling
Kunderejsen

Digitalisering

Salg og markedsfgring
@konomi og risikostyring
Kvalitetsstyring og optimering

Eksekvering og implementering
Facilitering

Samlingskraft

Forankring af strategi
Kommunikativ
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